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Roleplay interpretación en los negocios LSE  

  

Duración: 04:17 

Calidad: alta 

Dificultad: media 

  

Intervienen  

Cristina Paz 

Asesora  

  

Contexto  

Cristina Paz es una mujer sorda que quiere abrir un negocio en Vigo y acude a una asesoría 

para informarse sobre los trámites que debe llevar a cabo.  
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Asesora: Buenos días. Dime, ¿en qué puedo ayudarte? 

Cristina: Buenos días. Vengo porque me gustaría abrir una tienda de ropa y no sé qué 

tengo que hacer. 

Asesora: ¡Qué bien que te hayas decidido a emprender! Verás, antes de abrir tu tienda 

vas a tener que hacer unas cuantas gestiones con las que te podemos ayudar. Pero, lo 

primero, es que tengas claros los detalles de tu negocio, su viabilidad y que hagas unas 

previsiones económicas realistas. 

Cristina: Lo tengo muy claro, quiero abrir una tienda de ropa en Travesía de Vigo, hay 

muy pocas, no voy a tener competencia. Además, me han dicho que al tener certificado 

de discapacidad puedo acceder a algunas ayudas. 

Asesora: Estupendo, sí, eso es cierto. ¿Has hablado ya con proveedores? ¿Has decidido 

en qué rango de precios se moverán las prendas? 

Cristina: La verdad es que no he hablado con nadie. Me gustaría que fuese ropa para 

mujeres jóvenes, con buenos precios. 

Asesora: Bueno, sería muy importante que contactases con proveedores y buscases un 

local adecuado para poder hacer una estimación económica de la inversión inicial que 

necesitarías. 

Cristina: De acuerdo, el local ya lo he visto, no es muy grande y no necesito invertir 

dinero en él, lo han reformado hace poco, solo necesitaré estanterías y percheros. 

Asesora: Muy bien. ¿Has pensado en la forma jurídica de la empresa? 

Cristina: Perdón, no sé qué significa eso. 

Asesora: ¿Vas a abrir la tienda tú sola o contarás con alguna socia o socio? 

Cristina: Yo sola, será una tienda pequeña. 
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Asesora: Entonces tenemos dos opciones: ser autónoma o crear una sociedad limitada 

unipersonal (SLU) para restringir tu responsabilidad fiscal al capital aportado. Si tuvieses 

socios tendríamos que decidir entre otras opciones. 

Cristina: No entiendo muy bien sobre estas cosas, ¿os podréis encargar vosotras de todo? 

Asesora: Por supuesto, no te preocupes por estos temas administrativos, nosotras nos 

encargaremos del alta y de realizar todos los trámites ante la Agencia Tributaria, Registro 

Mercantil, etc. 

Cristina: Menos mal, ya me estaba poniendo nerviosa. 

Asesora: Es normal, nosotras nos encargamos del “papeleo”, pero tú tendrás que 

encargarte de buscar proveedores, calcular precios de venta, elegir un nombre, decidir si 

vas a vender también online o solamente de forma presencial, etc. ¡Tienes mucho trabajo 

que hacer antes de comenzar con tu negocio! Por otra parte, ¿cuentas con ahorros 

suficientes para el alquiler, la mercancía inicial y otros gastos? 

Cristina: Tengo algunos ahorros, pero mis padres me apoyarán económicamente si lo 

necesito. 

Asesora: Estupendo, probablemente puedas acceder a alguna subvención, pero es 

conveniente contar con suficiente capital para la inversión inicial si es un proyecto 

pequeño. 

Cristina: Entonces, ¿tengo que hacer todo antes de darme de alta? 

Asesora: Sí, es conveniente que analices la situación del local, la posible clientela de la 

zona, lo que te ofrecen los diferentes proveedores, los gastos mensuales que tendrás de 

suministros y alquiler. Debes tener todo muy bien estudiado antes de empezar, ya que si 

no, puede que te encuentres con un negocio que no es rentable. 
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Cristina: Caray, menos mal que he venido. Creí que ya había pensado en todo y era muy 

optimista, pero ahora veo que quizá no lo medité demasiado. 

Asesora: Lo importante es que has tenido una idea y te has atrevido a emprender. Cuando 

te hayas informado bien sobre proveedores, suministros, etc. nos pides una cita y te 

ayudaremos a revisar todo y empezar con los trámites. 

Cristina: Muchas gracias por tu apoyo y por explicarme todo tan bien. Nos vemos pronto. 


